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ポイント
●注意が必要な得意先をいち早く確認し、迅速に打ち手を検討できます。
●得意先が多い会社では、ＳからＤまでのランク分けにより絞り込みが可能です。
●重点顧客に設定すれば、取引金額に関係なく、指定した得意先だけに絞り込んだ情報が表示されます。

貴社の得意先の中で、どの得意先が
自社の売上に貢献していますか︖

社長が特に重要とお考えの得意先の売上高は
いかがですか︖
その得意先の売上高は、この１年どのように
推移していますか、前年と比較してどうですか︖

ここ２か月の取引高が減少傾向にあり、打ち手を
検討しなければならない得意先はどこでしょうか︖

今、経営者が注目する得意先順位月報
得意先別の売上順位・増減傾向を把握したいＦＸ２

ＦＸ２クラウド（法人用）のみ利用可能です。
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得意先順位月報
社長が知りたい得意先の売上順位やランク、取引額の増減を様々な視点から瞬時に
確認できます。

（例）売上高の移動合計が２か月連続下落した得意先を抽出し、確認する場合の画面

当期累計で集計も可能です。

売上高の増減順番の入れ替えや、重点顧客
に絞った確認なども可能です。

今、経営者が注目する得意先順位月報
得意先別の売上順位・増減傾向を把握したいＦＸ２
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力を入れる得意先、危険な兆候のある得意先を早期に発見することで、今後の打ち手の
検討に役立ちます。

得意先順位月報

（例）売上が増加傾向にある得意先

朝霞食品(株)の売上が伸びています。
◎なぜ、この得意先は売上が伸びているのでしょ

うか︖
◎ほかの得意先でも同じように伸ばすことはでき

ますか︖

（例）売上が減少傾向にある得意先

(株)両国ヤキトリの売上が減少傾向です。
◎売上減少の要因は把握できていますか︖

◎どのように改善を図るか具体的に検討できますか︖

今、経営者が注目する得意先順位月報
得意先別の売上順位・増減傾向を把握したいＦＸ２

ＦＸ２クラウド（法人用）のみ利用可能です。


