
平成２９年６月８日（木） 於：ＴＫＣ東京本社２階研修室 
当会ＮＭＳ委員会と医会研（ＴＫＣ全国会医業・会計システム研究会）との共
催でＮＭフォローセミナー「医業関与のイロハ～ドクターの気持ちを掴むに
は」を開催し、会員10名が参加しました！ 

コーディネーター 
ＴＫＣ東京都心会 
NMS委員長 鳥山昌秀 

◆参加者の声◆ 

開始早々、 
経営課題が 
続々と・・・ 

研修では多くの気づ 
きがありました！！ 

継続ＭＡＳで業績検討 

夜なべ談義 

ＴＫＣ東京都心会 新宿区揚場町２－１軽子坂ＭNビル３Ｆ Tel  03-3269-6061 

ＴＫＣ東京都心会かわら版 22-第１５５号 ＴＫＣ東京都心会  

2017.6.19 

日時：平成２９年６月８日（木） １８:０0～２０:０0 

司会：鳥山  昌秀 

内容：１．開会挨拶      ＴＫＣ東京都心会 
               ＮＭＳ委員長 鳥山 昌秀                   
 

   ２．医業のイロハ 

     ～意外と知らないドクターの気持ちを掴む話し方、接し方～ 

      ①顧問先のドクターとの話を今より濃密にするには？ 

      ②新しく顧問の紹介を受けたドクターとの初面談でグリップするには？ 
   
       講師：ＴＫＣ東京都心会 

            税理士  三浦 康弘 氏（TKC東京都心会 中野杉並世田谷支部） 

 

   ３．質疑応答    

 

   ４．閉会      

・業種特化で差別化をはかる。 
・医院やドクターの特性を知る。 
・TKCのMX2やFinTechを利用した月次業務の効 
 率化により自計化を推進しやすい業種である。 
・ドクターは頭の回転が早く、数字に強い。したが 
   って、計数管理や経営計画作成には意欲的である。 

講師：三浦康弘 氏 
研修風景 ポイント 

 


